
Per migliorare le proprie competenze di gestione ottimale del tempo e delle priorità.

Obiettivi e Competenze
Saper gestire le varie fasi del Processo di Acquisto, in particolare quelle a maggior Valore Aggiunto.
Richiedere ai Fornitori offerte mirate e saperle analizzare per preparare ordini e contratti ad hoc. 
Conoscere le strategie e le tecniche per approcciare un proprio modo di gestire negoziazioni efficaci.
Saper cercare, qualificare, monitorare e valutare i fornitori “core” dell’azienda, per migliorarne le prestazioni.
Aggiornarsi sulle modalità operative con strumenti che facilitino l’operatività del buyer in azienda.

Contenuti
• Il Buyer e la Funzione Acquisti dell’azienda “snella”
• Leve e strumenti per la gestione degli Acquisti.
• La gestione dei Fornitori: la valutazione dei Fornitori e delle forniture.
• Gli aspetti legali negli acquisti – La gestione degli ordini e dei contratti
• Come negoziare con i fornitori (strumenti e tecniche)
• Cenni di economia per i Buyer

Target 
Buyer, professional della Supply Chain, chiunque necessiti di una visione ampia sul ruolo della Funzione Acquisti all’interno
delle aziende

Durata 24 ore 

14F22AS07

Il corso si terrà in modalità Webinar

Le iscrizioni online, a cura dell’Ufficio Risorse Umane o della Direzione,  dovranno pervenire  entro 10 giorni
lavorativi dalla data di inizio del  corso  e saranno raccolte fino ad esaurimento posti disponibili.

Il corso è interamente finanziato da EbitMilano  ed è  rivolto ai dipendenti delle aziende del comparto turistico in regola con i versamenti all’ente.
Ebit   Milano  s’ impegna  ad   erogare   i  corsi  di  formazione al  raggiungimento  del  numero minimo di partecipanti previsto

Per   informazioni   visitare  il  sito www.ebitmilano.it  oppure  contattare    la   segreteria   di  Ebit   Milano al numero  02 58370715.
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